
Dein erstes Tiny Offer - Part 1: Dein Thema

business elements
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1:1 Coaching als

Teilselbständigkeit

 

... und dann?

Kundengewinnung?

Skalierung?

Meine Erfahrung und was ich Dir davon mitgeben möchte

Warum dieser Workshop?

Corporate World:

Management

Trainerin & Coach

Business-Aufbau

Marketing

Onlinekurs-Launch:

 

Erfahrung?

Community?
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Übersetzen kannst Du es mit "Einstiegsangebot".

Ein gutes Tiny Offer hat folgende Vorteile:

Warum ein Tiny Offer?!

Ist leicht

zu vermarkten

Macht Verkauf 

höherpreisigerer

Produkte leicht

Baut Deine

Email-Liste auf

Macht Dich

bekannt für

Dein Thema

Bringt Erfolge und

schafft Vertrauen
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Tiny Offer als Einstiegsprodukt 

Social Media

Marketing

Tiny Offer

1:1-Coaching

Onlinekurs-Launch

Email-Marketing und

Automationen



Anne Jansson
Klarheit. Kraft. Kreativität.

Was charakterisiert Tiny Offers?

Tiny Offers sind viel mehr als nur "günstige Angebote". Sie...

... lösen ein ganz

spezifisches, wichtiges 

Problem des Kunden.

...bringen schnelle

Erfolgserlebnisse, die

den Kunden begeistern.

... haben ein ganz

hervorragendes Preis-

Leistungs-Verhältnis.

... sind preislich

"no-brainer", liegen

unter 100 Euro.
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Beispiele
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Beispiele
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Beispiele
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No-Go!!!

günstige oder kostenlose "Probeversion"

Deiner Hauptprodukte!!!



Anne Jansson
Klarheit. Kraft. Kreativität.

Die Formate

Deines Tiny Offers

Unsere "Reise" durch diesen Workshop

Wie gehen wir vor?

Das Thema

Deines Tiny Offers

Die Umsetzung

Deines Tiny Offers
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Themenfindung (1)

Adressiere ein spezifisches und wahrnehmbares Problem Deines Kunden!

... lösen ein ganz

spezifisches, wichtiges 

Problem des Kunden.

...bringen schnelle

Erfolgserlebnisse, die

den Kunden begeistern.

... haben ein ganz

hervorragendes Preis-

Leistungs-Verhältnis.

... sind preislich

"no-brainer", liegen

unter 100 Euro.
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Themenfindung (1)

Tiny Offers lösen ein

spezifisches, wichtiges 

Problem des Kunden.

Fragestellungen:

Wonach fragen Deine Kunden?

Wonach fragen Deine Follower?

Wonach fragen Dich Bekannte?

Wollen                  Brauchen
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Themenfindung (1)

Wähle ein Problem oder einen Wunsch,

das/der spezifisch und wahrnehmbar ist!

Finde Deine

Dosha-Balance!

Finde Deine

Balance!

Endlich

gut schlafen!
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Themenfindung (2)

Wähle ein Thema, das schnelle, spürbare Erfolge beim Kunden bringt.

... lösen ein ganz

spezifisches, wichtiges 

Problem des Kunden.

...bringen schnelle

Erfolgserlebnisse, die

den Kunden begeistern.

... haben ein ganz

hervorragendes Preis-

Leistungs-Verhältnis.

... sind preislich

"no-brainer", liegen

unter 100 Euro.
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Themenfindung (2)

Punkt A:

Wo genau steht Dein Kunde?

Was ist sein Problem/Wunsch?

Was kann er (nicht)?

Was weiß er (nicht)?

Was hat er schon probiert? 

Dein Produkt führt den Kunden von Punkt A zu Punkt B.

Punkt B:

Wo will der Kunde hin?

Was will er (nicht) haben?

Was will er (nicht) sein?

Was will er (nicht) tun?

Was will er (nicht) fühlen? 
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Themenfindung (2)

...bringen schnelle

Erfolgserlebnisse, die

den Kunden begeistern.

... haben ein ganz

hervorragendes Preis-

Leistungs-Verhältnis.

Gute Tiny Offers... Nimm die Entwürfe aus (1) her

und überlege Dir...

Was ist Punkt A?

Was ist Punkt B?

Was braucht es, um von A nach B zu führen?

Ist das im Rahmen eines Tiny Offer möglich?
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Themenfindung (2) - Beispiele

Punkt A Dein Tiny Punkt B

1:1-Coaching verkauft sich

nur schleppend und nicht

an tolle, gut zahlende Kunden.

 

Du würdest gerne Wildkräuter mit

in Deine Ernährung einbeziehen,

hast aber Angst vor Giftpflanzen.

 

Du fühlst Dich unwohl und

wünscht Dir einen "Reset".

Du definierst spezifische,

professionell präsentierte und

zielführend Coaching-Pakete.

 

Du lernst bei einer Wanderung

die wichtigsten Wildkräuter

der Region kennen und erkennen.

 

Du machst einen sanften,

typgerechten Detox.

Du kannst Dein Coaching viel

besser beschreiben und tolle

Kunden davon überzeugen.

 

Du weißt, wo Du die Kräuter

findest und wie Du sie

zuverlässig erkennst.

 

Du fühlst Dich erfrischt,

"clean" und wohl in Deiner Haut.
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Themenfindung (3)

Macht Verkauf 

höherpreisigerer

Produkte leicht

Baut Deine

Email-Liste auf

Macht Dich

bekannt für

Dein Thema

Wähle ein Thema, das Dein Business strategisch voranbringt.



Anne Jansson
Klarheit. Kraft. Kreativität.

Themenfindung (3)

Macht Verkauf 

höherpreisigerer

Produkte leicht

Baut Deine

Email-Liste auf

Macht Dich

bekannt für

Dein Thema

Welche Deiner Tiny

Offer Ideen zieht die

Menschen an, mit

denen Du arbeiten willst?

Welche Deiner Tiny

Offer Ideen passt

zu Deinem

Themen-Panorama?

Welche Deiner Tiny

Offer Ideen führt auf

Deine höherpreisigen

Produkte hin?
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Cocreation! Nie ohne meine Community!

Hausaufgabe

Brainstorming!

So viele Ideen

wie möglich!

Drei Ideen

auswählen und

skizzieren

Unserer Gruppe

vorstellen und

diskutieren

In Deiner

Community

vorstellen

In die Diskussion

gehen, die beste 

Idee verfeinern


